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InternazIonale

È arrivata l’ora di aprire la porta, quella che spalanca nuo-
ve prospettive per le imprese. E che conduce ad allungare 

lo sguardo oltre gli stretti confini d’Italia. Riconversione e necessità 
di allargare l’orizzonte all’Europa (e oltre) sono i due focus su cui si 
concentrerà il nuovo convegno di youtrade previsto a settembre 
2014. A differenza degli appuntamenti passati, non sarà solo un’oc-
casione per capire che cosa succede nel mondo della distribuzione 
e delle costruzioni, ma anche un’opportunità per concludere affari.  
Durante la giornata di lavori è previsto, infatti, anche uno spazio 
dedicato agli incontri B2B, per passare rapidamente dal-
la teoria economica alla pratica del business. Al convegno 
parteciperanno lorenzo Bellicini, direttore di Cresme Ricerche, 
Federico della puppa, docente di economia presso l’Università 
Iuav di Venezia e altri autorevoli esperti. Non mancheranno, 
inoltre, le testimonianze concrete di operatori di successo. Il con-
vegno sarà anche l’occasione per fare il punto sui lavori del Tavolo 
Tecnico, l’advisory board di operatori italiani ed esteri che durante 
l’anno analizza il mercato ed elabora le nuove strategie.

iN PaRtNeRShiP with

CENTRO CONGRESSI FIERA DI BERGAMO
VIA LuNGA, 1 - BERGAMO

PatROciNi

Costruzioni Installazione e Impianti


